
Erträge 
Umsatzerlöse 
Provisionen 
Summe Erträge 

Aufwendungen 
Materialkosten 
Handelswaren 
Personalkosten 
Miete 
Mietnebenkosten (Strom, Gas, Wasser) 
Instandhaltung / Reparaturen 
Marketing / Vertrieb 
Reisekosten 
Telefon, Handy, Fax, Internet 
Porto 
Büromaterial / Verpackung 
Fahrzeugkosten 
Sonstige betriebliche Kosten 
Summe Aufwendungen

Erwarteter Erfolg (= Rentabilität: Erträge minus Aufwendungen) 

Arbeitsblatt: Rentabilitätsvorschau 

Wer ein Unternehmen gründet, muss wissen, ob sich seine Investitionen auch tatsächlich lohnen, das
heißt: ob das Vorhaben rentabel ist. Es ist dann rentabel, wenn der Umsatz so hoch ist, dass alle
betrieblichen Kosten gedeckt sind und darüber hinaus der kalkulierte Gewinn erzielt wird.
Die folgende Übersicht für eine Rentabilitätsvorschau ist für „echte“ Unternehmen gedacht. Für
Schülerfirmen reichen in aller Regel die markierten Felder aus. 

€ ohne MwSt. 

Quelle:  www.gruendunginschool.de - eTraining “Businessplan”
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